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Afin de mousser les ventes, vous décidez d’offrir une promotion que tous les commerçants qui vendront votre jeu devront afficher :



Ce que je sais : (résumé des informations)



Ce que je cherche : (plan de travail)
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Résultat


Réussite�
Échec�
�



�
�






Critères d’évaluation�
�
Cr.1 – Manifestation, oralement ou par écrit, d’une compréhension adéquate de la situation-problème�
�
Cr. 2 – Mobilisation de savoirs mathématiques appropriés à la situation-problème�
�
Cr. 3 – Élaboration d’une solution (c’est-à-dire d’une démarche et d’un résultat) appropriée à la situation-problème�
�
Cr. 4 – Validation appropriée des étapes de la solution élaborée�
�






Situation élaborée par Annie St-Pierre, Guylaine D’Aoust, Anthony Hart Dionne, CS des Draveurs, et Violette Routhier, Edith Gauthier, CS des Portages-de-l’Outaouais





Bonjour chers internautes joueurs,


Je me nomme Christian Lemay, et je suis auteur et éditeur de jeux de société depuis quelques années.


C’est en 2006 que j’ai fondé les éditions « Le Scorpion Masqué » afin d’enrichir le paysage des jeux de société au Québec.  Le Scorpion Masqué m’a permis de publier mon premier jeu : « J’te gage que… ».


J’ai développé « J’te gage que… » en 2006 , pour avoir un premier jeu à éditer chez Le Scorpion.  Depuis, je ne reçois que des commentaires extraordinaires des joueurs du Québec, et même de la France.  Depuis, j’ai aussi publié « Grimpe » et « Où étiez-vous? », et j’ai travaillé récemment  avec Olivier Lamontagne, un autre auteur québécois, sur « Miss Poutine ».


J’espère que cette aventure ludique n’est qu’un commencement, et que j’aurai plusieurs autres jeux à vous présenter dans les prochaines années.


Christian Lemay








Tu es partenaire d’affaire de Christian et Olivier.  Ils t’ont chargé de la mise en marché d’un nouveau jeu intitulé « À toi de jouer! ».


Vous décidez de produire 250 jeux.  Le coût de production d’un jeu est de 12,38$.


Pour stimuler l’achat de jeux par les commerçants spécialisés dans les jeux de société à travers le Québec, vous leur proposez deux formules d’achat différentes : (Plan A) à l’unité ou (Plan B) à la caisse.





Voici ce qu’on peut lire sur le site promotionnel d’un éditeur de jeux québécois :





Nombre de jeux achetés





Coût total de l’achat ($)





Coût total de l’achat selon le nombre de jeux achetés





Plan B : Les commerçants peuvent acheter les jeux par caisses complètes contenant chacune 20 jeux.  Le coût d’achat est alors fourni par le graphique ci-dessous.





Nombre de jeux achetés





Coût total de l’achat ($)





6370





5610





4770





4320





3850





3360





2850





2320





1770





Coût total de l’achat selon le nombre de jeux achetés en caisses de vingt jeux





Plan A : Les commerçants peuvent acheter les jeux à l’unité.  Le coût d’achat est alors fourni par le graphique suivant.





Courez la chance de gagner votre  jeu


�     �


�
�
Sur présentation de votre coupon de caisse :





Faites tourner la roulette chanceuse


et


Pigez 1 bille dans le sac chanceux





Si la roulette chanceuse s’arrête sur le secteur blanc et que vous pigez 1 bille blanche dans le sac chanceux,�
�
LE SCORPION MASQUÉ VOUS REMBOURSERA VOTRE JEU





Ton mandat :


Tu dois présenter un plan financier de mise en marché à tes partenaires :


Estime le nombre de jeux qui pourraient être gagnés par les clients grâce à la promotion;


Établis un plan financier en tenant compte de l’estimation du nombre de jeux gagnés et du fait que les commerçants peuvent acheter les jeux à l’unité ou par caisse de 20 jeux.





Note : Un plan financier, c’est une projection des profits minimaux et maximaux possibles dans une mise en marché.





Sac chanceux





Roulette chanceuse





Sommets 7


1 85 0 -20.2474692208426


2 42 74 -20.2474692208426


3 -43 74 -20.2474692208426


4 -85 0 -20.2474692208426


5 -43 -73 -20.2474692208426


6 42 -73 -20.2474692208426


7 0 0 121.484815325056








Faces 7


1 6 6 5 4 3 2 1


2 3 1 2 7


3 3 2 3 7


4 3 3 4 7


5 3 4 5 7


6 3 5 6 7


7 3 6 1 7





BSommets 7


1 79.8323860447638 -9.09423041727821 -34.3372264658379


2 13.9761943940023 9.19448927352686 -85.8492129673247


3 -65.8229624029298 -.778400092929984 -58.3240235550227


4 -79.7659275490999 -29.0400091501922 20.7131523587662


5 -15.1929712164656 -47.1307349453921 71.6646876709292


6 64.6061855804661 -37.1578455789352 44.1394982586274


7 -.199375486991227 114.402718702413 40.8722223212156











J’identifie les données utiles à ma démarche.  Je mentionne les contraintes.�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
Je démontre que j’ai compris le problème et que je sais comment regrouper les informations.�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
Je dégage l’information importante des dessins, schémas, graphiques, tableaux, textes écrits, …�
�
�
�
�
�
�
�






( CRITÈRe 1�Manifestation de ma compréhension�
�






Je fais un plan de travail en nommant les étapes de ma démarche.�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
Je précise ce que je dois faire pour arriver à une solution.�
�
�
�
�
�
�
�
Je nomme les difficultés que je rencontre.�
�
�
�






J’identifie clairement ce que je fais.�
�
�
�
�
�
�
�
J’organise ma démarche clairement (sections bien identifiées, formules, calculs, unités, …) en expliquant avec des mots chacune de mes étapes.�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
Je présente une solution complète et structurée, dont les étapes clés sont mises en évidence.�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
Je m’assure que ma solution respecte toutes les contraintes.�
�
�
�
�
�
�
�
Je nomme les procédés de calculs mathématiques que j’utilise.�
�
�
�
�
�
�
�
Je justifie, lorsque c’est possible, les étapes de ma solution.�
�
�
�






( CRITÈRE 2�Mobilisation des savoirs appropriés�
�






( CRITÈRE 3�Élaboration d’une solution appropriée�
�






( CRITÈRE 2�Mobilisation des savoirs appropriés�
�






( CRITÈRE 3�Élaboration d’une solution appropriée�
�






Je retourne en arrière dans ma démarche pour m’assurer que tout est cohérent (logique, bien développé et lié ensemble, …)�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
�
Je valide tous mes calculs et déductions.�
�
�
�
�
�
�
�
Je m’assure de donner une solution complète.�
�
�
�






( CRITÈRE 4�Validation des étapes de la solution�
�






( CRITÈRE 3�Élaboration d’une solution appropriée�
�
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